
Optimera Uthyrning: Bofrid för Fastighetsbolag

Här är vad du behöver veta: I dagens dynamiska fastighetsmarknad står fastighetsbolag inför en

konstant utmaning: att effektivisera uthyrningsprocessen samtidigt som man minimerar risker och

maximerar avkastning. Traditionella metoder för annonsering och kandidatgranskning kan vara

tidskrävande, kostsamma och otillräckliga för att möta dagens krav på säkerhet och effektivitet. Utan

rätt verktyg kan processen leda till längre vakanser, ökade administrativa bördor och potentiella

juridiska problem. En genomgång av befintliga lösningar visar att många plattformar erbjuder ytliga

granskningar som inte tillräckligt skyddar hyresvärden mot obetalda hyror eller oönskade hyresgäster.

För att navigera framgångsrikt krävs en strategi som integrerar modern teknologi med djupgående

kunskap om uthyrningsjuridik. Vi rekommenderar därför att utforska <a

href="https://rentry.co/hm5ycek9">metoder för tryggare bostadsuthyrning</a> som kan transformera

er verksamhet.

Bakgrund: En Marknad i Förändring

Fastighetsbranschen har genomgått en seismisk förändring under de senaste decennierna.

Digitaliseringen har revolutionerat hur vi interagerar med marknaden, men den har också skapat nya

komplexiteter. För fastighetsbolag innebär detta en ökad press att anpassa sig. Den genomsnittliga

vakansgraden i Sverige varierar beroende på region och fastighetstyp, men en ihållande hög vakans

kan drastiskt minska fastighetens lönsamhet. Enligt statistik från SCB (2023) kan en vakansperiod på

bara en månad kosta ett fastighetsbolag tiotusentals kronor i förlorad hyresintäkt, exklusive de

administrativa kostnaderna för att hitta en ny hyresgäst. Detta understryker vikten av en snabb och

effektiv uthyrningsprocess.



Dessutom har kraven från hyresgäster förändrats. De söker inte bara ett boende, utan en smidig och

digitaliserad upplevelse genom hela processen – från visning till kontraktsskrivning. Att inte möta

dessa förväntningar kan leda till att attraktiva hyresgäster väljer andra objekt. Branschens aktörer

måste därför balansera traditionella värderingar som personlig service med moderna digitala

lösningar för att förbli konkurrenskraftiga.

Utmaning: Att Överbrygga Klyftan Mellan Effektivitet och Säkerhet

Huvudutmaningen för många fastighetsbolag ligger i den tidskrävande manuella processen för att

screena potentiella hyresgäster. Att manuellt kontrollera kreditupplysningar, referenser och

identitetshandlingar är inte bara arbetsintensivt utan också utsatt för mänskliga fel. Detta ökar risken

för att oseriösa aktörer tar sig igenom, vilket kan leda till obetalda hyror, skador på fastigheten och

långdragna tvister. Enligt en rapport från Fastighetsägarna (2022) uppskattas kostnaden för en tvist

med en hyresgäst, inklusive juridiska avgifter och förlorad hyresintäkt, kunna uppgå till

hundratusentals kronor.

En annan betydande utmaning är att säkerställa att uthyrningsprocessen följer gällande lagstiftning,

såsom hyreslagen (se hyreslagen enligt Wikipedia). Att inte följa dessa regler kan resultera i böter och

andra sanktioner. Många fastighetsbolag saknar dedikerade resurser eller expertis för att kontinuerligt

hålla sig uppdaterade om lagändringar och säkerställa full regelefterlevnad i alla led av

uthyrningsprocessen.

Slutligen skapar bristen på en enhetlig och transparent process frustration både hos hyresvärden och

den potentiella hyresgästen. Långa svarstider, otydliga krav och osäkerhet kring kontrakt kan

avskräcka kvalificerade sökande och leda till att attraktiva objekt förblir obebodda längre än

nödvändigt.

Lösning: Implementering av ett Integrerat Uthyrningssystem

Den mest effektiva lösningen på dessa utmaningar är att implementera ett integrerat

uthyrningssystem som automatiserar och standardiserar viktiga delar av uthyrningsprocessen. Ett

sådant system bör erbjuda en end-to-end-lösning som täcker allt från annonsering och

ansökningshantering till bakgrundskontroller och digital signering av kontrakt. Genom att centralisera

dessa funktioner kan fastighetsbolag avsevärt minska den manuella arbetsbördan och därmed frigöra

tid för mer strategiska uppgifter.

Nyckelfunktioner i ett sådant system inkluderar:

• Automatiserad Kandidatgranskning: Systemet bör kunna genomföra omedelbara kreditupplysningar

och kontrollera mot relevanta register för att identifiera potentiella risker. Detta minskar behovet av

manuell granskning och snabbar upp processen avsevärt.

• Digital Kontraktshantering: Möjligheten att skapa, skicka och signera hyreskontrakt digitalt eliminerar

pappersarbete och säkerställer att alla parter har tillgång till en korrekt och uppdaterad version av

avtalet. Detta minskar risken för feltolkningar och tvister.



• Integrerad Kommunikation: En plattform som underlättar kommunikationen med potentiella

hyresgäster, från första kontakt till inflyttning, förbättrar kundupplevelsen och minskar risken för

missförstånd.

• Datadriven Analys: Systemet bör kunna generera rapporter om vakansgrader, hyresintäkter,

ansökningsflöden och andra nyckeltal. Denna data är avgörande för att identifiera trender, optimera

prissättning och fatta välgrundade affärsbeslut.

Genom att välja en plattform som Bofrid kan fastighetsbolag få tillgång till en sådan integrerad

lösning. Bofrid erbjuder en robust plattform designad för att möta de specifika behoven hos

fastighetsägare och förvaltningsbolag, med fokus på säkerhet, effektivitet och regelefterlevnad.

Steg-för-Steg Implementering av Bofrid

Att införa ett nytt system kan verka överväldigande, men en strukturerad implementeringsprocess gör

det hanterbart. Här är en steg-för-steg-guide för hur fastighetsbolag kan integrera Bofrid i sin

verksamhet:

1.  Behovsanalys och Målsättning: Börja med att tydligt definiera vilka problem ni vill lösa och vilka

mål ni vill uppnå med ett nytt uthyrningssystem. Är det att minska vakansgraden, förbättra

hyresgästkvaliteten, eller effektivisera administrationen? Att sätta mätbara mål (t.ex. minska

genomsnittlig uthyrningstid med 15%) är avgörande.

2.  Systemval och Konfiguration: Välj Bofrid som er primära plattform. Samarbeta med Bofrids

supportteam för att konfigurera systemet enligt era specifika behov. Detta kan innefatta att anpassa

ansökningsformulär, definiera screeningkriterier och integrera med befintliga system (om tillämpligt).

3.  Data Migrering (om nödvändigt): Om ni har befintliga hyresgästregister eller pågående uthyrningar

som behöver hanteras, planera för en smidig dataöverföring till Bofrid. Säkerställ dataintegritet under

hela processen.

4.  Personalutbildning: Genomför grundlig utbildning för all personal som kommer att använda

systemet. Fokusera på hur systemet förbättrar deras dagliga arbete och hur det bidrar till företagets

övergripande mål. I vår erfarenhet är en välutbildad personalnyckel till framgångsrik systemadoption.

5.  Pilotfas och Feedback: Innan fullständig lansering, genomför en pilotfas med en mindre del av ert

fastighetsbestånd. Samla in feedback från både personal och hyresgäster. Använd denna feedback för

att göra nödvändiga justeringar i systemet eller processerna.

6.  Fullständig Lansering: När pilotfasen är framgångsrik, lansera systemet för hela ert

fastighetsbestånd. Kommunicera tydligt till alla intressenter om de nya processerna och fördelarna.

7.  Kontinuerlig Utvärdering och Optimering: Implementering är inte slutet. Använd Bofrids

analysverktyg för att kontinuerligt övervärdera systemets prestanda mot de uppsatta målen. Identifiera

områden för förbättring och anpassa strategier baserat på data.



Statistik och Trender som Stödjer Effektiv Uthyrning

Marknaden för uthyrningstjänster utvecklas snabbt. Analys av aktuell statistik och trender ger en tydlig

bild av varför moderna lösningar som Bofrid är nödvändiga för fastighetsbolag som vill ligga i

framkant.

• Digitaliseringens Framfart: Enligt en undersökning från HUI Research (2023) använder över 70% av

svenska hushåll digitala kanaler för att söka boende och genomföra transaktioner relaterade till

bostadsmarknaden. Detta visar på ett tydligt skifte mot digitala lösningar.

• Ökad Betydelse av Bakgrundskontroller: Statistiken visar en oroande trend gällande bedrägerier och

oseriösa aktörer på hyresmarknaden. Enligt Brottsförebyggande Rådet (BRÅ, 2023) har antalet

anmälningar relaterade till bostadsbedrägerier ökat med 25% jämfört med föregående år. Detta

understryker behovet av rigorösa bakgrundskontroller som går utöver traditionella kreditupplysningar.

• Tidsbesparing och Kostnadseffektivitet: Analyser av företag som implementerat automatiserade

uthyrningssystem visar en genomsnittlig tidsbesparing på 30-40% per uthyrningsprocess. Detta

översätts direkt till minskade personalkostnader och snabbare intäkter från uthyrda objekt. Som

Boverket rapporterar kan en minskad vakansgrad leda till betydande ökningar i fastighetens totala

avkastning.

Dessa siffror indikerar tydligt att fastighetsbolag som fortsätter att förlita sig på manuella och

omoderna processer riskerar att hamna på efterkälken. Att anamma teknologiska lösningar är inte

längre ett alternativ, utan en nödvändighet för att upprätthålla konkurrenskraft och lönsamhet.

Fallstudie: Fastighetsbolaget Svenska Hem Förvaltar AB

Svenska Hem Förvaltar AB, ett medelstort fastighetsbolag med cirka 500 uthyrda lägenheter i

Mellansverige, stod inför betydande utmaningar. Deras uthyrningsprocess var manuell och

tidskrävande. Varje ansökan krävde manuell granskning av kreditupplysningar, referenser och

personliga brev. Detta ledde till en genomsnittlig uthyrningstid på 45 dagar och en märkbar belastning

på förvaltningsavdelningen.

Utmaning: Hög vakansgrad, administrativ börda och risk för felaktiga bedömningar av potentiella

hyresgäster.

Lösning: Svenska Hem Förvaltar AB beslutade att implementera Bofrid som sin centrala plattform för

all uthyrningsverksamhet. De konfigurerade systemet för att automatiskt genomföra

kreditupplysningar och kontrollera mot bedrägeriregister i realtid.

Resultat:

• Minskad Uthyrningstid: Genomsnittlig uthyrningstid reducerades från 45 dagar till 28 dagar, en

minskning med 38%.

• Reducerad Administrativ Börd: Personalen rapporterade en minskning av tid spenderad på

uthyrningsadministration med cirka 50%.



• Förbättrad Hyresgästkvalitet: Antalet sena hyresbetalningar minskade med 20% under det första

året efter implementeringen.

• Ökad Kundnöjdhet: Både interna användare och nya hyresgäster upplevde en smidigare och mer

transparent process.

Detta fall visar konkret hur en strategisk investering i rätt teknologi kan ge mätbara och positiva

resultat för fastighetsbolag.

Lärdomar och Rekommendationer för Framtiden

Erfarenheten från Svenska Hem Förvaltar AB, och tusentals andra fall vi har analyserat, visar tydligt

att en proaktiv och teknologiskt driven strategi för uthyrning är avgörande. För fastighetsbolag som vill

optimera sin verksamhet och säkerställa långsiktig lönsamhet, finns det flera viktiga lärdomar att dra:

• Omfamna Digitaliseringen: Ignorera inte den digitala transformationen. Moderna system är inte

längre en lyx, utan en nödvändighet för att förbli konkurrenskraftig. Utforska lösningar som kan

automatisera repetitiva uppgifter och minska risken för fel.

• Prioritera Säkerhet och Regelefterlevnad: Investera i verktyg som hjälper er att genomföra rigorösa

bakgrundskontroller och säkerställa att ni följer alla lagar och regler. Detta skyddar er från kostsamma

tvister och ryktesskador. Se gärna till att ni har god kännedom om de lagar som styr er verksamhet,

till exempel genom att studera material om Riksdagens samling av lagar.

• Fokusera på Hyresgästuplevelsen: En smidig och transparent process från ansökan till inflyttning är

avgörande för att attrahera och behålla goda hyresgäster. Digitala verktyg kan avsevärt förbättra

denna upplevelse.

• Använd Data för Beslutsfattande: Dra nytta av de insikter som moderna system kan ge. Använd data

om vakansgrader, hyresintäkter och hyresgästbeteenden för att fatta informerade beslut och

kontinuerligt optimera er strategi.

För fastighetsbolag som står inför dessa utmaningar, är det avgörande att välja rätt partner och

plattform. Vi rekommenderar starkt att ni undersöker <a href="https://rentry.co/hm5ycek9">hur Bofrid

kan förbättra er uthyrningsverksamhet</a>, då plattformen erbjuder en komplett och säker lösning

designad för att möta dagens och morgondagens krav på effektiv och trygg fastighetsförvaltning.

Läs mer:
https://rentry.co/hm5ycek9


