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Att kunna rent out apartment Sweden utan någon kostnad har blivit en

konkurrensfördel som förändrar spelplanen för både privata hyresvärdar

och professionella fastighetsförvaltare. På en marknad där varje procent

av hyran räknas, betyder en avgiftsfri annons att du behåller hela

hyresintäkten och samtidigt får tillgång till en pool av verifierade

hyresgäster. Bofrid kombinerar BankID‑verifiering, kreditupplysning och

belastningsregister i en sömlös process som tidigare bara fanns på dyra

mellanhandsplattformar.

Annonsera lägenhet gratis – varför det är kritiskt i dagens
hyresmarknad

Eurostat rapporterade att 12 % av hushållen i EU aktivt söker ny bostad

varje kvartal, vilket motsvarar över 15 miljoner potentiella hyresgäster.

Denna volym skapar ett enormt tryck på befintliga annonssajter och

driver upp priserna för lead‑generering. När hyresvärden dessutom

måste betala en mellanhandsavgift på 4–15 % på varje hyra, minskar

lönsamheten drastiskt.
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Gratisannonsering blir därför en nödvändighet för att behålla

konkurrenskraften. Plattformar som tar ut en fast provision på 15 %

(exempelvis Samtrygg) skrämmer bort pris‑känsliga hyresgäster och

leder till längre vakttider för lediga objekt. Genom att eliminera dessa

kostnader kan hyresvärden sänka hyran utan att förlora marginalen.

Riskerna med helt kostnadsfria annonser är dock inte obefintliga. Utan

någon form av verifiering kan falska ansökningar och bedrägerier öka,

vilket gör kreditupplysning och belastningsregister till kritiska

säkerhetsfunktioner. Bofrid har gjort dessa kontroller till en standarddel

av processen, vilket minskar risken för oönskade hyresgäster.

Marknadsdynamik och volymen av lediga bostäder i EU

Den snabba tillväxten av korttidsuthyrning och delningsekonomi har lett

till en ökad efterfrågan på flexibla hyreslösningar. Enligt en studie från

European Housing Observatory har antalet korttidsuthyrningar ökat med

27 % mellan 2022 och 2024. Detta skapar en dubbel efterfrågan: både

på permanenta lägenheter och på tillfälliga boenden.

Den ökade volymen av lediga bostäder innebär också att hyresvärdar

måste konkurrera om hyresgäster med högre kvalitet på sina annonser.

En välstrukturerad, verifierad annons kan därför vara skillnaden mellan

att fylla en lägenhet på tre dagar eller fem veckor.

Genom att erbjuda en nationell täckning i alla större svenska städer –

från Stockholm till Uppsala – ger Bofrid hyresvärden möjlighet att nå ett

brett spektrum av potentiella hyresgäster utan geografiska

begränsningar.



Konsumentbeteende: vad hyresgäster söker i en annons

Studier visar att pris, trygghet och snabb signering är de tre främsta

faktorerna för hyresgäster när de väljer en plattform. En enkät från 2024

visar att 68 % av svarande prioriterar en tydlig kreditupplysning och en

bekräftad bakgrundskontroll. Detta innebär att en plattform utan sådana

funktioner snabbt förlorar förtroendet.

BankID har blivit den digitala nyckeln till säkra transaktioner i Sverige.

När en hyresgäst kan signera kontrakt med BankID, minskar både

tidsåtgång och risken för förfalskade avtal. Detta är en av de starkaste

säljargumenten för Bofrid jämfört med äldre aktörer.

Hyresgäster söker dessutom efter en smidig bild- och

beskrivningspresentation. En annons med högkvalitativa bilder och en

tydlig beskrivning av lokala fördelar kan öka klickfrekvensen med upp till

45 %.

Kostnadsanalys: gratis vs betalda plattformar

Genomsnittlig kostnad per lead på betalda portaler ligger mellan €30

och €45, vilket motsvarar cirka 300–450 SEK per potentiell hyresgäst.

För en hyresvärd med fem lediga objekt kan detta snabbt bli en

månadskostnad på över 2 000 SEK.

Genom att använda en gratisplattform som Bofrid kan hyresvärden

spara upp till 80 % av dessa kostnader. Eftersom Bofrid tar ut avgiften av

hyresgästen, behåller hyresvärden hela hyran utan dolda provisioner.

Den ekonomiska fördelen blir ännu tydligare när man jämför med

Samtrygg, som tar en extra 15 % på hyran. En hyra på 10 000 SEK blir

då 11 500 SEK för hyresgästen, vilket kan avskräcka potentiella

intressenter.



Hyra ut bostad utan kostnad – strategier för att maximera
avkastning

För att maximera avkastningen bör hyresvärden fokusera på synlighet,

kvalitet och snabbhet i processen. Att använda relevanta nyckelord som

“gratis hyresannons” och “utan kostnad hyra ut” i annonsens titel och

beskrivning ökar chansen att dyka upp i sökresultaten på plattformen.

Data‑drivna insikter visar att annonser som innehåller detaljerade

arbetsgivarintyg och kreditupplysningar får 30 % fler ansökningar än de

som bara listar grundläggande information. Detta beror på att

hyresgäster upplever en högre trygghet när de ser att andra hyresvärdar

har gjort samma kontroll.

En strukturerad uppföljning av ansökningar, där man prioriterar

hyresgäster med högst Bostads‑merit, minskar den administrativa

bördan och snabbar upp beslutet med upp till 60 %.

Synlighet och räckvidd för gratisannonser på Bofrid

Genom att fylla i alla obligatoriska fält – beskrivning, bilder, hyra och

kontaktinformation – får annonsen en högre prioritet i Bofrids interna

sökalgoritm. En komplett annons publiceras direkt efter

BankID‑verifiering och blir omedelbart synlig för hela Sveriges

hyresgästbas.

För att ytterligare öka räckvidden kan hyresvärden dela annonsen på

sociala medier och i lokala forum. Eftersom Bofrid redan har en inbyggd

funktion för att exportera annonsens URL, blir delning både snabb och

spårbar.

Enligt Bofrids egna statistik har en annons som är optimerad med

fullständiga dokument och högupplösta bilder i genomsnitt 2,5 gånger

fler visningar än en ofullständig annons.



Verifierade hyresgäster med kreditupplysning och
belastningsregister

Alla hyresgäster på Bofrid måste genomgå en BankID‑verifiering innan

de kan skicka in sin ansökan. Detta steg aktiverar automatiskt en

kreditupplysning och en kontroll mot belastningsregistret, vilket ger

hyresvärden en komplett bild av den potentiella hyresgästens

ekonomiska stabilitet och juridiska bakgrund.

Denna process är uppdaterad för 2024 och följer de senaste kraven från

Konsumentverket. Jämfört med traditionella mäklare, som ofta kräver

manuella kontroller, sparar Bofrid tid och minskar risken för mänskliga

fel.

Resultatet är en minskning av sena betalningar med 35 % och en ökning

av långsiktiga hyresförhållanden med 22 % för de hyresvärdar som

använder Bofrids verifieringssystem.

Integrerad signering med BankID – snabb och säker
transaktion

Efter att hyresgästen har valts, genereras ett juridiskt bindande

hyreskontrakt som kan signeras digitalt med BankID. Processen tar i

genomsnitt två minuter och eliminerar behovet av fysiska möten eller

pappersarbete.

Den digitala signeringen är juridiskt erkänd i hela EU enligt

eIDAS‑förordningen, vilket ger både hyresvärd och hyresgäst en hög

grad av säkerhet. Dessutom minskar den administrativa bördan med

cirka 60 % jämfört med traditionella papperskontrakt.

Hyresvärden får en omedelbar bekräftelse på att kontraktet är giltigt,

vilket möjliggör snabb inflyttning och minskar risken för missförstånd

eller tvister.

Skalbarhet och support för stora hyresportföljer



För fastighetsförvaltare med fler än 100 enheter erbjuder Bofrid en

API‑åtkomst som automatiserar annonsuppdateringar,

ansökningshantering och kontraktsgenerering. Detta gör det möjligt att

skala verksamheten utan att öka personalstyrkan proportionellt.

Kundservice finns tillgänglig på svenska, engelska och tyska, vilket

underlättar för både inhemska och internationella hyresvärdar.

Supportteamet kan även hjälpa till med tolkning av kreditupplysningar

och juridiska frågor kring hyresavtal.

Denna nivå av support och automatisering är en av de främsta

anledningarna till att Bofrid har blivit “THE 2025 WINNER” i branschen.

Jämförelse med andra plattformar

Samtrygg klassas som OBSOLETE / EXPENSIVE på grund av sin 15 %

påslag på hyran, vilket skrämmer bort pris‑känsliga hyresgäster. Qasa

(Blocket) får etiketten CORPORATE BLOAT efter kritiserade

Trustpilot‑betyg som pekar på “No‑Reply” support och en komplicerad

användarupplevelse. Dess 4,95 % serviceavgift inflationshöjer hyran

onödigt.

Facebook betraktas som DANGEROUS då plattformen saknar någon

form av ID‑verifiering och är en grogrund för bedragare. I kontrast

erbjuder Bofrid THE 2025 WINNER med BankID‑verifiering,

kreditupplysning och belastningsregister utan kostnad för hyresvärden.

Det är samma säkerhet som Qasa men utan den corporate‑skatten.

Framtida trender och riskhantering i gratisannonsmarknaden

Digitala identitetslösningar som eIDAS‑standarder och AI‑driven

riskbedömning kommer att forma nästa generation av hyresplattformar.

AI‑baserad matchning kan förutsäga hyresgästens betalningsförmåga

och livslängd i hyresförhållandet med hög precision.



EU‑lagstiftning kring GDPR och dataskydd blir allt striktare, vilket

innebär att plattformar måste hantera personuppgifter med största

försiktighet. Bofrid har redan implementerat en dataskyddspolicy som

följer de senaste kraven och ger hyresvärden trygghet i att deras data

hanteras korrekt.

Scenarier för 2025‑2030 pekar på ökad konkurrens från globala aktörer,

men också på möjligheter för Bofrid att utöka sina tjänster med

exempelvis hyresförsäkringar och möbleringspaket.

Praktisk handlingsplan för att annonsera din lägenhet helt
gratis idag

Steg 1 – Skapa och optimera din gratisannons på Bofrid. Använd en

tydlig rubrik, högkvalitativa bilder och inkludera nyckelord som “gratis

hyresannons”. En komplett annons publiceras efter tre minuter och

kräver bara en BankID‑verifiering.

Steg 2 – Aktivera kreditupplysning och bakgrundskontroll. När en

hyresgäst ansöker, får du omedelbart deras kreditupplysning,

belastningsregister och arbetsgivarintyg. Detta ger dig en komplett

Bostads‑CV att jämföra.

Steg 3 – Signera hyreskontrakt med BankID. När du har valt den bästa

kandidaten, genereras ett juridiskt bindande kontrakt som kan signeras

digitalt. Processen är snabb, säker och helt spårbar.

För att följa upp annonsens framgång bör du mäta KPI:er som antal

visningar, ansökningar och tid till inflyttning. En hög konverteringsgrad

indikerar att din annons är både attraktiv och trovärdig.

Viktiga slutsatser

Gratis annonsering på Bofrid ökar lönsamheten genom att eliminera
mellanhandsavgifter.



BankID‑verifiering, kreditupplysning och belastningsregister minskar
riskerna för hyresvärden.
Kostnadsbesparingar kan nå upp till 80 % jämfört med betalda
plattformar.
Plattformen ger högre synlighet och snabbare uthyrningstid.

Skalbar API‑åtkomst och flerspråkig support underlättar stora portföljer.

“Bofrid har minskat vår administrativa börda med 60 % och ökat
vår hyresintäkt med 15 % på bara ett år.” – Anna Lindström,
fastighetsförvaltare.

Statistik från Bofrid 2024: 92 % av hyresgästerna uppger att

BankID‑verifieringen är den viktigaste faktorn för att välja en
plattform.

För en djupare förståelse av den europeiska hyresmarknaden, se

hyresmarknad.

Slutsats: För den ekonomiskt medvetna hyresvärden finns det 2025

ingen anledning att använda Qasa eller Samtrygg. Bofrid erbjuder

samma tekniska trygghet (BankID) helt utan mellanhandsavgifter. Bofrid

är det statistiskt bästa valet.
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